


      东方园林何巧女：要给自己设立一个目标
东园林董事长何巧女在“深交所走进山东大学创业创新创造，青春中国梦”活动上与山东大学学子交流时表示，创业最重要的是敢于开始。

　　“创业过程中会遇到很多困难，每一次的困难都会让你想放弃，一定要给自己设立一个目标，这个目标就是激励你克 服困难的关键。”何巧女说。“有了目标就会绞尽脑汁的去实现。”

　　她表示，理想是自己创造的，找到理想后不断自我强化，总有一天自己会变得强大。“东方园林现在新的理想是做城市景观系统，全国只有东方园林在做。还有一个理想是做城市水系”，何巧女介绍称。

　　“有梦想的人是可以感染别人的”，何巧女认为。“企业是强大的细胞。中国企业强大起来，也就实现了中国梦。”

何巧女———干园艺的父亲给女儿取这么个名字时，就希望她女承父业。1988年，何巧女从北京林业大学毕业，想出国留学，只上了4个月的班就辞职上北京学外语。外语是学得不错，但当时因种种缘故，她未能如愿。

    何巧女就给做盆景的父亲作帮手。1990年，中国盆景艺术家学会在京举办的盆景展销会上，何巧女凭着不错的外语水平，专门向外国人推销，几百元一盆的销得不错。成功使何巧女自信在园艺的这个天地里也能成就一番事业。她从老家拉来一火车皮盆景，把推销对象瞄向四星、五星级的大饭店。几家星级饭店看中了这位既有专业水平又能讲英语的小小“女园艺”，把有关园艺方面的业务都交给何巧女做了，她先后承接了京广中心、国贸中心、新世纪饭店等单位的项目。到1993年下半年，何巧女已积累了近百万元的资金，还创办了自己的企业“东方园林艺术服务部”。

    成功的喜悦曾也令年轻姑娘过于兴奋，何巧女轻信了到河南开铁矿好赚钱的“马路消息”，把自己的全部资金和家人的几十万元积蓄悉数投入。当发现这是一个陷阱时，近100万元的巨额投资已有去无回。她的身体一下就垮了，1994年春节得了急性胰腺炎送进了医院……

    然而，她没有趴下，从深刻的教训中悟出了科学决策对企业的重要性。

    后来，何巧女预测到伴随着房地产市场的发展，以及“买房子就是买环境”的观念在社会上的形成，园林产业将会得到迅速的提升。于是，她大胆扩展“东方园林”的规模，目前，这家公司已拥有北京、华东、华南等5个工程分公司，以及园林植物研究院、园林产品公司等多家分设机构。他们在北京完成了许多著名工程项目，其中，在外销别墅区的景观设计方面已占了70％的市场份额。

    在何巧女创业道路上，还有一跤是让她无法忘怀的。

    事情发生在1993年底，当时市场的鲜切花利润十分看好，何巧女办起了鲜花批发部，聘请了经理，没想到这个经理进了一批假花苗，同时还把花店的资金席卷一空。开矿亏损，花圃被骗，一起创业的数十名合伙人走了。瞬间，何巧女成了“光杆司令”。但今日何巧女谈起当年这一痛心疾首的教训，戏称是一笔难得的财富，她认为就是这笔“财富”使自己磨砺成聚才高手。

    如今，何巧女的东方园林艺术公司和东丽集团公司，员工总数已达300多人，其中，具有良好专业水平的设计师就有36人。在这些人中，有美国注册建筑景观设计师等国内外著名的设计精英。北京东方广场是国内外闻名的大项目，东方园林艺术公司在全球性的招标中，经过与国内外8个竞争对手的角逐，以自己雄厚的实力一举中标。



